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Processo de Seleção do Programa Empreende INT
Formulário de Inscrição no Edital 2025/01 do Programa Empreende INT

1. INFORMAÇÕES DE TODOS OS MEMBROS DO PROJETO OU SÓCIOS DA EMPRESA
Empreendedor Responsável:

CPF:

Data de nascimento:

Endereço completo:

CEP:

Telefone de contato:

E-mail de contato:

Formação:

Currículo Lattes ou Linkedin:

2. INFORMAÇÕES DA EMPRESA (somente SE JÁ ESTIVER CONSTITUÍDA)
2.1.  Você já possui um empreendimento constituído?
(   )  Sim. Já tenho um CNPJ.
(   )  Não. Sou pessoa física.
2.2. Razão Social:

2.3. CNPJ:

2.4. Data de abertura: 

2.5. Telefone:

2.6. E-mail:

2.7. Endereço completo:

2.8. CEP:

2.9. Website da empresa (se tiver):
2.10. Redes sociais da EMPRESA, se tiver (LinkedIn, Facebook, Instagram, Twitter, outros).
3. INFORMAÇÕES DA EQUIPE
3.1. Descreva a equipe que desenvolverá a proposta e o papel de cada um no empreendimento e como a sua formação acadêmica contribui para o desenvolvimento da solução.
3.2. Descreva a experiência profissional dos responsáveis pela proposta nas áreas relacionadas à solução inovadora.
3.3. Descreva qual é a disponibilidade e o tempo de dedicação de cada componente da equipe para o projeto/empresa.
4. INFORMAÇÕES DA TECNOLOGIA
4.1. Descreva em linhas gerais o(s) produto(s) ou serviço(s) tecnológico(s) que a Empresa/Projeto pretende desenvolver ou comercializar, enfatizando a inovação.  
(O que está entre parênteses é apenas uma explicação e deve ser apresentado com uma fonte de tamanho menor)

(Apresente a solução inovadora que pretende desenvolver para equacionar ou amenizar o problema/dor do cliente ou agarrar oportunidade de mercado identificada. Quais são suas principais características e funcionalidades? Por que ela é uma solução inovadora? O que a difere em relação às soluções já existentes? Além das características inovadoras da solução, que outros diferenciais competitivos ela possui? É mais eficiente, mais barata, mais rápida, mais completa, mais fácil de usar...?)

4.2. Descreva a viabilidade técnica para o desenvolvimento da solução:

(Existem tecnologias e conhecimentos disponíveis no mercado que permitam desenvolver e manter a solução inovadora proposta? Quais são?)

4.3. Estágio de desenvolvimento da solução: 
(o estágio assinalado deverá ser comprovado durante a apresentação oral para a comissão examinadora)

(   ) MVP* em desenvolvimento

(   )  MVP* funcional com usuários

(   )  Já está sendo comercializada
*produto tecnológico minimamente viável
4.4. Possui ativos de propriedade intelectual protegido? Qual o número do processo no INPI?
4.5. Possui interação com algum laboratório do INT? Qual? 

4.6. Em caso positivo, foi/está protegido ou foi ou está sendo desenvolvendo em conjunto com o INT?
4.7. A sua Empresa/Projeto possui afinidade com qual(is) área(s) temática(s) do INT?
(   ) Catálise e Biocatálise; 
(   ) Corrosão, Biocorrosão e degradação de materiais; 
(   ) Engenharia e Design de Produtos; 
(   ) Avaliações de processos, produtos e insumos; 
(   ) Engenharia e Ciências de Materiais; 
(   ) Manufatura Aditiva; 
(   ) Bioprocessamento e Bioprodutos; 
(   ) Tecnologia de Gestão da Produção; 
(   ) Energias Renováveis e Eficiência Energética;
(   ) Temas Estratégicos: Economia Circular, Tecnologia Assistiva, Transição Energética, Materiais Avançados e Bioeconomia.
4.8. De que forma a participação no Programa Empreende INT irá auxiliar o desenvolvimento da sua Empresa/Projeto?
5. INFORMAÇÕES DO MERCADO 
5.1. Descreva o segmento de Clientes e Mercado Potencial 
(Descreva que oportunidade de mercado vocês identificaram e que os motivou a propor este projeto. Quais são os seus segmentos de clientes? Qual o perfil do(s) grupo(s) de pessoas ou empresas que sofrem com o problema identificado e que vocês pretendem atender com sua solução? Quem se interessaria por ela? São clientes em nível regional, nacional ou global? Já possuem clientes ou usuários ativos?)
5.2. Quem são seus concorrentes e qual o seu diferencial diante deles?
5.3. Que parcerias são ou seriam fundamentais para o sucesso do negócio?
(Quais são os fornecedores necessários para o seu negócio, quais deles são críticos para sua operação? Os sócios já possuem uma rede de contatos profissionais com potenciais parceiros e fornecedores? Se ainda não, como pretendem construí-la?)
6. INFORMAÇÕES DO MODELO DE NEGÓCIO
6.1. Como será o Modelo de Negócio? 
(Por meio de qual modelo a empresa é ou será monetizada pela sua entrega de valor ao mercado? Pela venda unitária de produtos e serviços? Pagamento de taxas mensais ou anuais pela utilização do produto ou serviço? Receitas por meio de publicidade? Taxas sobre transações realizadas? A definição do modelo de receitas tem relação tanto com o perfil e comportamento dos clientes quanto com as características da solução e da proposta de valor oferecida)
6.2. Quais são os principais recursos que a Empresa/Projeto precisa ter para

conseguir entregar sua solução e proposta de valor aos clientes? 

(O que é essencial para sua operação. A infraestrutura física é relevante? Necessita de equipe com qualificação específica? É um negócio que depende de considerável volume de recursos financeiros para operar?)
6.3. Como se dará a captação de Recursos financeiros? 
(Quanto de recurso financeiro já foi investido para o desenvolvimento da solução e/ou criação e manutenção do negócio? Qual a origem deles - dos próprios sócios, investidores, órgãos de fomento, receitas próprias? - Como pretendem captar estes recursos? Informem se já possuem os recursos financeiros necessários para desenvolver a solução ou operar o negócio, incluindo as estratégias para captação dos recursos financeiros necessários e a eventual geração de receitas atual pela empresa)
7. MODALIDADE DO PROGRAMA
(Marque a opção pela qual tiver interesse. Lembre-se que a modalidade residente dependerá de vaga disponível no momento de ingresso do projeto/empresa no programa)
7.1. Em qual modalidade do programa você tem interesse? *

(    ) Não Residente (virtual) - Mensalidade: R$45,00
(    ) Residente Compartilhada (coworking) - Mensalidade: R$90,00
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