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Caracterizacao

A dindmica de faturamento dos materiais de OPME (Orteses, Préteses e Materiais Especiais) € realizada de
forma peculiar, diferentemente dos medicamentos, outros tipos de produtos para saude e demais bens de
consumo, quando a utilizagao destes € registrada e faturada de forma imediata apés sua efetiva

utilizacao.

Situacdo distinta dos materiais de OPME, que mesmo apds sua utilizacao comprovada e
registrada no prontuario do paciente e no checklist cirargico, nao podem ser faturados pelos
fornecedores, diretos ou indiretos, sem a prévia analise e autorizacao da operadora de saude e
também é dependente de envio de documentacao via Hospital.

A informacao contida neste documento é de cunho confidencial e exclusivo da ABIMED. The information contained in this document is confidential and exclusive to ABIMED. ] 31/03/2026 .
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Consequéncias

« Imprevisibilidade financeira por parte de prestadores e fornecedores com risco desequilibrado na cadeia, pendendo
negativamente para prestadores e fornecedores o custo do alto capital de giro imobilizado e a pressao sobre o caixa;

 Desorganizacao da cadeia de suprimentos com eventuais aumentos de precos e riscos de desabastecimento devido a reducao de
oferta e concorréncia;

« Aumento de Custos Por Risco de inadimpléncia, refletindo em reivindicacdes de reajustes anuais cada vez mais elevadas pelos
planos de saude;

« Reduc¢ao do numero de empresas fornecedoras capazes de atuar em um cenario de fluxo de caixa imprevisivel,;
- Erosao da relagao de confianca entre os agentes da cadeia, gerando conflitos e tornando o relacionamento operadora/ hospital/
fornecedor uma relacao adversarial de impacto direto em iniciativas fomentadas pela a ANS, como negocia¢cdes baseadas em valor e

inovacao colaborativa;

« Aumento dos custos legais por parte de prestadores e fornecedores devido ao aumento da judicializacao, que por sua vez, eleva o
custo da administracao publica;

* Para o consumidor a percepcao de um Setor Suplementar cada vez mais caro, ineficiente e insustentavel no médio e longo prazo;

« Potenciais Riscos e Impactos na saude/qualidade de vida dos pacientes;

A informacao contida neste documento é de cunho confidencial e exclusivo da ABIMED. The information contained in this document is confidential and exclusive to ABIMED. ] 31/03/2026
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Fatores Criticos de Risco

Problema Regulatorio
Compromete a Plena Conformidade Com Obrigacoes Fiscais

Para Pacientes = Rastreabilidade
(lote utilizado, serial number,responsavel pelo implante, data e local do procedimento, rastreamento
reverso para recall ou efeitos adversos)

A informacao contida neste documento é de cunho confidencial e exclusivo da ABIMED. The information contained in this document is confidential and exclusive to ABIMED. ] 31/03/2026
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Etapas 2024/2025:
1. Reunides Com Hospitais e Outras Entidades do Setor
2. Reunides AMIL / DASA, Rede D" Or / Sul América, HAPVIDA

3. Avaliacao do Impacto Sobre Setor de Dispositivos e Equipamentos Médicos

4. Mediacao ANS

A informacdo contida neste documento é de cunho confidencial e exclusivo da ABIMED. The information contained in this document is confidential and exclusive to ABIMED. 5] 31/03/2026 .n
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Soft Landing

A informacao contida neste documento é de cunho confidencial e exclusivo da ABIMED. The information contained in this document is confidential and exclusive to ABIMED. . 31/03/2026
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Montantes em Aberto

Saldo represado reconhecido e aprovado pelas partes em até

1 30 dias;liberacao do faturamento
Atualizar Valores Em Aberto Junto a Empresas Fornecedoras: 2 Prazos de pagamento/amortizacio:
] -represados entre 30 e 90 dias: condicao comercial vigente
Ultimo Levantamento ABIMED/Outras Entidades ~R$ 3 /4 Bi Etapas com fast track para faturamento
-represados acima de 90 dias: entra no periodo de
Proposta: Liquidagéo em Prazo de 180 a 270 dias amortizacao, sem solicitacao de descontos ou rebates. Criar

tabela de priorizacao em funcao de antiguidade;faturamento
imediato em base comercial negociada

3  Partes= pagadoras/prestadores/fornecedores

A informacdo contida neste documento é de cunho confidencial e exclusivo da ABIMED. The information contained in this document is confidential and exclusive to ABIMED. 5] 31/03/2026 .n
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Proposicoes

I) Melhores definic6es e mecanismos em Resolu¢ao Normativa:

Il) Transparéncia obrigatdria de indicadores financeiros e operacionais
I1l) Regras prudenciais especificas para passivos com prestadores

IV) Caracterizacao explicita de pratica abusiva

V) Auditoria regulatdria ativa (data-driven)

VI) Penalidades proporcionais ao dano sistémico

VIl)Uso das guias padrao TISS (autorizacao de procedimentos)

Vill)Criacao de Canal de Interacao/ “Denuncia”

A informacdo contida neste documento é de cunho confidencial e exclusivo da ABIMED. The information contained in this document is confidential and exclusive to ABIMED. 5] 31/03/2026 .n
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Obs.:

Critérios

Documento Base P/ Faturamento Imediato
Ajustes/Glosas ou outros aspectos
Prazo para Faturamento

Prazo de Pagamento

Considerar Escala de Sinistralidade Para Equilibrio do
Setor( Média Historica 10 anos), mantida por90 dias
a-até 85%

b-entre 85 e 90%

c-Acimade 90%

Foro Mediador

Em caso de retencao de fatumento exceder o prazo

definido: Operadoras/pagadoras - Reconhecimento na

PEONA e PESL

Potencias Formas de Reequilibrio
Acao

Cartade Sala
Alinhados e solucionados em até 30 dias
Conforme Legislacao

condicoes comerciais negociadas caso acaso

Critério Mantido/Prazos Comerciais Mantidos Conforme Negociacao Caso a Caso
Critério Mantido/ Renegociacao de condicoes comerciais vigentes Caso a Caso
Critério Mantido e Aplica-se temporariamente modelo de soft landing

ANS e Entidades de Classe

A informacdo contida neste documento é de cunho confidencial e exclusivo da ABIMED. The information contained in this document is confidential and exclusive to ABIMED. 5] 31/03/2026
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CONTATO / CONTACT

Fernando Silveira Fo.| fernando.silveira@abimed.org.br
e .

+55 11 5092-2568 | abimed@abimed.org.br

Associacao Brasileira da Industria de Tecnologia para Saude
www.abimed.org.br

Avenida Ibirapuera, 2315 - 14° andar - Conjunto 143 - Platinum Tower |birapuera
Indianépolis / Sao Paulo - SP.

o (in)

@abimed.br @abimed8617 /abimed


http://www.abimed.org.br/
mailto:emailapresentador@abimed.org.br
mailto:abimed@abimed.org.br
https://www.facebook.com/sbcbm
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