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O AgroInsight nasce do
compromisso do Ministério da
Agricultura e Pecuária com o
fortalecimento da presença do
agronegócio brasileiro no mercado
internacional.

Desenvolvido pela Secretaria de
Comércio e Relações Internacionais
(SCRI), com apoio dos adidos
agrícolas presentes em 38 países, o
material reúne análises estratégicas
e oportunidades de negócios para
produtores, exportadores e
associações setoriais que buscam
crescer de forma competitiva e
sustentável.

Com base nas diretrizes do ministro
Carlos Fávaro e sob a liderança do
secretário Luis Rua, o AgroInsight é
resultado do esforço de uma equipe
dedicada que acredita no potencial
do Brasil como potência
agroexportadora.
Este relatório é mais do que um
compilado de dados — é uma ponte
entre o agro brasileiro e o mundo.
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Wanderley – Assistente técnico da adidância agrícola

COREIA DO SUL AMPLIA PRAZO EM TENDER
DE GERGELIM E ABRE OPORTUNIDADE PARA

EXPORTADORES BRASILEIROS

SUMÁRIO:
A Coreia do Sul impõe tarifas diferenciadas para a importação de gergelim, com um
sistema de quotas tarifárias. Dentro da quota, aplica-se uma tarifa de 40%; fora, a
alíquota sobe para 630% ou ₩6.660/kg. A gestão é feita pela aT, que organiza licitações
com prazos logísticos apertados. Um novo edital lançado em junho de 2025 amplia o
prazo de entrega para outubro, abrindo uma janela de oportunidade para o gergelim
brasileiro com acesso à tarifa reduzida. 
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A Coreia do Sul adota o sistema de quotas tarifárias para a importação de gergelim. Dentro da
quota, aplica-se uma tarifa reduzida de 40% (intraquota). Fora dessa quota, incide-se uma tarifa
de 630%, ou ₩6.660/kg (aprox. US$ 4,70/kg), o que for maior. 

A gestão dessas quotas é realizada pela Korea Agro-Fisheries & Food Trade Corporation (aT), por
meio de tenders (licitações), nos quais empresas importadoras sul-coreanas apresentam
propostas após negociação com fornecedores ou traders estrangeiros. Nesse processo, a aT
também estabelece requisitos mínimos de qualidade que devem ser cumpridos pelo produto.

Um dos principais desafios para que os importadores sul-coreanos buscassem o produto junto a
exportadores brasileiros, era o curto prazo entre o tender e a entrega do produto nos portos sul-
coreanos – em geral, 60 dias. O curto prazo era considerado incompatível com a logística
brasileira de exportação.

Entretanto, no dia 18 de junho de 2025, a aT anunciou um novo tender para a compra de 5.000
toneladas de gergelim, com prazo estendido de entrega até o dia 19 de outubro de 2025.

Esse novo cronograma representa uma excelente oportunidade para possibilitar a participação do
produto e para se acessar o mercado sul-coreano com a tarifa intraquota.

As especificações técnicas e os detalhes do leilão constam nas tabelas abaixo.
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