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5,4 milhões de 
propriedades rurais

Faturamento até R$ 3,6 milhões    
CNPJ, IE, DAP , RGP (aquicultura e pesca)

Fonte: Características do Público-Alvo – Produtor Rural  UGE Nacional





Pesquisa Público Soluções

•Avaliação das
Soluções existentes

•Identificação das
necessidades

•Porte

•Escolaridade

•Cinco temas

•Cinco modalidades



MENOR ESCOLARIDADE E 
NEGÓCIO  DE MENOR PORTE

MAIOR ESCOLARIDADE E 
NEGÓCIO  DE MAIOR PORTE

LIDERAR NO CAMPOLIDERANÇA

JUNTOS SOMOS FORTES
AGRONEGÓCIO

REDES ASSOCIATIVAS

VENDER PARA O 
GOVERNO NO 

CAMPO

T
e

m
a

s
ASSOCIATIVISMO

EMPREENDEDORISMO

COMERCIALIZAÇÃO

GESTÃO

P R O D U T O R   R U R A L

GERENCIAR 
NO CAMPO

CONJUNTO
DE OFICINAS N C R QT RURAL

EMPREENDER NO CAMPO

VENDAS DIRETAS 
NO CAMPO

COMERCIALIZAR 
NO CAMPO

JOVEM EMPREENDEDOR
NO CAMPO



Oficina
Agricultura Familiar
Pequeno Empreendimento Rural

Conceito de Liderança
Perfil e desafios do Líder
Alcance de objetivos comuns

Carga horária: 4h



Juntos Somos Fortes
Agronegócios

Kit educativo
Agricultura Familiar

Cooperar é legal
Administrar juntos
Cooperar para competir

Carga horária: 12h



Pequeno Empreendimento Rural

Módulo 1: Despertando para o Associativismo (Oficina 4 h)

Módulo 2: Planejando Nosso Empreendimento Coletivo  
(20 h Curso + 9 h consultoria)

Módulo 3: Praticando o Associativismo (Curso16 h)

Módulo 4: Legalizando Nossa Associação (Curso16h)



Oficina
Agricultura Familiar
Pequeno Empreendimento 
Rural

O que é empreender
Definindo metas e planos
Empreendendo na prática

Carga horária: 3h



Palestra
Agricultura Familiar

Agricultura Familiar x Mercado
Vantagens de vender para o Governo
Iniciativas de compras Governamentais

Carga horária: 2h



Oficina
Agricultura Familiar

Prática de Comercialização e Cooperação 
Planejamento de Vendas Diretas 
Alternativas de Vendas Diretas 

Carga horária: 4h

VENDAS DIRETAS



Curso
Agricultura Familiar

Conhecer o contexto da comercialização no 
agronegócio e suas principais estratégias e 
ferramentas. 
Reconhecer a importância da gestão 
comercial na propriedade rural. 
Atuar de forma estratégica nos processos 
de compra e venda na propriedade rural. 

Carga horária: 12h

COMERCIALIZAR



Oficina
Agricultura Familiar

Compra e Venda
Atendimento ao Cliente
Controles financeiros básicos

Carga horária: 8h



Oficina
Agricultura Familiar

Desafios de uma boa negociação
Negociar = Compartilhar
Matriz de limites da negociação 

Carga horária: 4h



Oficina
Agricultura Familiar

Entendendo as necessidades
dos clientes para fazer bons negócios

Carga horária:4h



Oficina
Agricultura Familiar

Compreender a importância dos controles 
financeiros
Implantar os controles financeiros na 
propriedade rural
Utilizar ferramentas de controle 
financeiro

Carga horária:4h



Oficina
Agricultura Familiar

Compreender a composição do custeio
Sensibilizar para a importância de controlar os 
custos
Controlar os custos visando melhores 
resultados econômicos

Carga horária:4h



Negócio Certo Rural
Curso+Consultoria
Pequeno Empreendimento Rural

Gestão da propriedade rural
Análise de viabilidade financeira
Elaboração do plano de negócios

Carga horária: 40 h + 6h consultoria



Qualidade Total Rural
Curso+Consultoria
Pequeno Empreendimento Rural

DeOlho na Qualidade 
Filosofia 5S 
(24h + 4,5 de consultoria)

Gestão da Qualidade Rural
Gestão da empresa rural (ciclo PDCA, visão 
estratégica, planejamento e avaliação)
(44h +15h de consultoria)





VIDEO GERAL



LIDERANÇA

CAPACITAÇÕES

ASSOCIATIVISMO

EMPREENDEDORISMO

COMERCIALIZAÇÃO

GESTÃO

Liderar No Campo

Juntos Somos Fortes Agronegócios       
Redes Associativas No Campo

Empreender No Campo
Jovem Empreendedor  No Campo

Vender para o Governo No Campo
Vendas Diretas No Campo
Comercializar No Campo

Gerenciar No Campo
Negociar No Campo
Atender Bem No Campo
Controlar Meu Dinheiro No Campo

Custos para Produzir No Campo
Negócio Certo Rural
Qualidade Total Rural



UNIDADE DE ATENDIMENTO SETORIAL 
AGRONEGÓCIOS

Newman Costa - Analista
Coordenadora Nacional da Aquicultura e pesca 

newman@sebrae.com.br

061-3348-73.72

mailto:newman@sebrae.com.br

