E Tempo bom para
AR O prodquor rural.

E + empo de (,.Ono

Especialistas em pequenos negocios / 0800 57‘0“0800. /.sebrae.com.br
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5,4 milhdes de
propriedades rurais

Faturamento até RS 3,6 milhdes
CNPJ, IE, DAP, RGP (aquicultura e pesca)

Fonte: Caracteristicas do Publico-Alvo — Produtor Rural UGE Nacional
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PROGRAMA SEBRAE PARA
EMPRESAS AVANCADAS




ESTRATEGIA DE CONCEPCAQ DO PROJETO

Pesquisa Publico Solucoes



LIDERAR NO CAMPO

JUNTOS SOMOS FORTES

2 REDES ASSOCIATIVAS
AGRONEGOCIO
. EMPREENDER NO CAMPO JOVEM EMPREENDEDOR
- NO CAMPO
— Végl\)liiﬁglf\?oo VENDAS DIRETAS COMERCIALIZAR
CAMPO NO CAMPO NO CAMPO
GERENCIAR CONJUNTO

QT RURAL

NO CAMPO DE OFICINAS \NER’/ \_/
FRUDUIUR RURAL

MENOR ESCOLARIDADE E MAIOR ESCOLARIDADE E
NEGOCIO DE MENOR PORTE NEGOCIO DE MAIOR PORTE
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LS No Campo

Agricultura Familiar
Pequeno Empreendimento Rural

Conceito de Lideranga
Perfil e desafios do Lider
Alcance de objetivos comuns

Carga horaria: 4h
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Agronegadcios

Kit educativo
Agricultura Familiar

Cooperar é legal
Administrar juntos

Cooperar para competir

Carga horaria: 12h




Madulo 1: Despertando para o Associativismo (Oficina 4 h)

Modulo 2: Planejando Nosso Empreendimento Coletivo
(20 h Curso + 9 h consultoria)

Madulo 3: Praticando o Associativismo (Curso16 h)

Madulo 4: Legalizando Nossa Associacao (Curso16h)



EMPREENDER

Cjnocampo

Oficina




VENDER PARA O:GOVERNO

Palestra Vender Para o
Governo No Campo

s




Agricultura Familiar

Pratica de Comercializacao e Cooperacao
Planejamento de Vendas Diretas
Alternativas de Vendas Diretas

Carga horaria: 4h
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Agricultura Familiar

Conhecer o contexto da comercializagao no
agronegocio e suas principais estratégias e
ferramentas.

Reconhecer a importancia da gestao
comercial na propriedade rural.

Atuar de forma estratégica nos processos
de compra e venda na propriedade rural.

Carga horaria: 12h

i"\ 22 Comercializar
7\

Zn l No Campo




GERENCIAR

nocampo
&Onocamp

Oficina Gerenciar
N No Campo

Especialistas em pequenos negéolos / 0800 570 0800 / sebras.com.br




NEGOCILAR

C)nocampo

Oficina




ATENDER BEF

Oficina ESnocampo
Atender Bem
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Agricultura Familiar Dirheiro NolCares

Compreender a importancia dos controles

financeiros

Implantar os controles financeiros na chosroncreraanaims |
propriedade rural

Utilizar ferramentas de controle ey b o8 -
financeiro B o ® . i/ =

Carga horaria:4h
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Agricultura Familiar P4 | Custos Para
1y | Produzir No Campo

Compreender a composigdo do custeio
Sensibilizar para a importancia de controlar os
custos

Controlar os custos visando melhores
resultados econdmicos

Carga horaria:4h




Negocio Certo Rural

0 empreendedorismo
chegando ao meio rural
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Curso+Consultoria S e

Pequeno Empreendimento Rural (| Totd e
’I\\&-Juamax e KNura

DeOlho na Qualidade

Filosofia 5S

(24h + 4,5 de consultoria) " cuiposouCADOR

Gestao da Qualidade Rural ‘

~ . ° ~ ;.:' - : i?
Gestao da empresa rural (ciclo PDCA, visao -, ..
estratégica, planejamento e avalia¢ao)

(44h +15h de consultoria)




Certificamos que
participou do XXX XXXXKXXKX YXOXKXKKXXX, realizado pelo Servico Brasileiro g
de Apoio as Micro e Pequenas Empresas (Sebrae), no dia xx de xo000x de 2013, no
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LIDERANCA

Liderar No Campo

ASSOCIATIVISMO

Juntos Somos Fortes Agronegadcios
Redes Associativas No Campo

EMPREENDEDORISMO

Empreender No Campo
Jovem Empreendedor No Campo

COMERCIALIZACAO
Vender para o Governo No Campo

Vendas Diretas No Campo
Comercializar No Campo

GESTAO
Gerenciar No Campo Custos para Produzir No Campo
Negociar No Campo Negocio Certo Rural
Atender Bem No Campo Qualidade Total Rural

Controlar Meu Dinheiro No Campo
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UNIDADE DE ATENDIMENTO SETORIAL
AGRONEGOCIOS
Newman Costa - Analista
Coordenadora Nacional da Aquicultura e pesca

newman@sebrae.com.br

061-3348-73.72
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