CENTRAIS DE NEGOCIOS



PETMANIA

CLIENTES EXIGENTES -

COMODIDADE: ADQUIRIR PRODUTOS E SERVICOS -

TENDENCIAS:

OPORTUNIDADES PEQUENAS EMPRESAS:

ESTABELECIMENTOS COMERCIAIS



REUNE UM GRUPO DE PESSOAS OU EMPRESAS
PARA REPRESENTAR E DEFENDER OS INTERESSES



* AUMENTAR O PODER DE BARGANHA

* REDUZIR CUSTOS

* AUMENTAR A LUCRATIVIDADE

* DESENVOLVER O ESPIRITO ASSOCIATIVO

* AUMENTAR O VOLUME DE COMPRAS
VENDAS, PRODUCAO E SERVICOS



REDE

PNINDE FORCAS A SERICO 20 50N Y

-REUNIAONDE DUAS OU MAIS PESSOAS JURIDICAS PARA A
REALIZACAO DE OBJETIVOS COMUNS

- SEU PATRIMONIO E CONSTITUIDO PELA CONTRIBUICAO
DOS ASSOCIADOS, POR DOAGOES, SUBVENCOES ETC

- SEUS FINS PODEM SER ALTERADOS PELOS ASSOCIADOS
- OS SEUS ASSOCIADOS DELIBERAM LIVREMENTE

- SAO ENTIDADES DO DIREITO PRIVADO E NAO PUBLICO



IMPOSTOS FEDERAIS

IRPJ

IPl - REGRA DA MICRO-EMPRESA
IMPOSTOS ESTADUAIS

ICMS- ALGUNS ESTADOS POSSUEM

LEGISLACAO PROPRIA, MAS NO GERAL
ISENTAM

REDE

MEP

HINDY FIRCAS A SERVICO 30 50N YT



— - e -

NEGOCIOS MAIS COMPETITIVOS E TEREM
CONDICOES DE COMPETIR COM AS GRANDES REDES.

OBIJETIVOS MAIS COMUNS:

. COMPRA CONJUNTA

. PLANEJAMENTO DE ACOES DE VENDA

. ACESSO DIFERENCIADO A MIDIA

. CAPACITACAO DE EQUIPES

. PLANO DE MARKETING CONJUNTO

. CENTRO DE DISTRIBUICAO

. DESIGN DE LOJAS

. MARCA PADRAO

. MELHORES CONDICOES PARA LINHAS DE CREDITO

. ACOES SOCIAIS



REDE
"HHE,

WNINDY FERCAS A SERNICO 90 50N YT

AS PEQUENAS EMPRESAS INDIVIDUALMENTE TEM
POUCO ACESSO A CAPACITACAO DE EMPREGADOS E A
MODERNAS TECNICAS DE GESTAO.

ESSES FATORES SOMADOS A UM AMBIENTE CADA VEZ
MAIS COMPETITIVO, TEM LEVADO EMPRESARIOS A
VEREM NA UNIAO COM SEUS PARES, UMA FORMA
VIAVEL E RELATIVAMENTE BARATA PARA SE
FORTALECEREM E COMPETIREM EM CONDICOES MAIS
IGUALITARIAS.



OBSERVAGOES IMPORTANTES

COMO UM TODO,
MARKETING,

CAPACITACAO, DESIGN

O NEGOCIO

DAS LOIJAS,



v'DIFERENCAS MUITO GRANDES DE PORTE
DAS EMPRESAS PODEM INVIABILIZAR O
MODELO, POIS AS NECESSIDADES DE COMPRA
SERAO MUITO DIFERENTES

v'A “FALTA DE TEMPO” PARA PARTICIPAR DA
VIDA DA CENTRAL TEM SIDO ELEMENTO DE
DISSENSAO DE MUITAS DELAS.

FONTE: SEBRAE-GO



v'UM FATOR DETERMINANTE NO
PROCESSO SERA A RELACAO DE
CONFIANCA QUE OS
PARTICIPANTES CONSTRUIRAO
ENTRE SI. COMO QUALQUER
PROCESSO ASSOCIATIVO, A
CONFIANCA MUTUAEO
INGREDIENTE FUNDAMENTAL
PARA O SUCESSO DO MODELO.




REDE

UNINDO FORCAS A SERWICS D6 SEU PET

OBSTACULOS AO ASSOCIATIVISMO

PATERNALISMO
INDIVIDUALISMO
IMEDIATISMO

MENTALIDADE COMPETITIVA
PASSIVIDADE
INCREDULIDADE

SENTIMENTO DE PERDA DE PODER



CUMPRIR DISPOSICOES DO ESTATUTO
PARTICIPAR DAS ASSEMBLEIAS

RESPEITAR AS DECISOES VOTADAS

PARTICIPAR DA VIDA EMPRESARIAL DA ENTIDADE
CUMPRIR OS COMPROMISSOS ASSUMIDOS
PARTICIPAR DAS ACOES SOCIAIS

VOTAR NAS ELEICOES

COLABORAR NO PLANEJAMENTO, FUNCIONAMENTO,
AVALIACAO E FISCALIZACAO DAS ATIVIDADES

REDE

UNINDO FARCAS A SIRVICS 00 319 P




...E O CONJUNTO DE REGRAS QUE REGE O
FUNCIONAMENTO DA ASSOCIAGAO E
ESTABELECE OS DIREITOS E DEVERES DE SEUS
MEMBROS

.... E UMA EXIGENCIA LEGAL
... POSSUI NECESSIDADE DE REGISTRO
... DESCREVE AS LINHAS GERAIS DA ENTIDADE

UNINDO FIRCAS A SIRVICH 0O 319 FTY



REDE

DIRETORIA EXECUTIVA
PRESIDENTE
SECRETARIO
TESOUREIRO

COMISSOES
COMPRAS
MARKETING
PROCEDIMENTOS

CONSELHO FISCAL

ASSEMBLEIA GERAL (ATIVIDADE SOBERANA)
CONSELHO DE ADMINISTRACAO OU DIRETORIA
CONSELHO FISCAL

COMITES E NUCLEOS



CASO COMPARECA EM ALGUM
EVENTO OU A QUALQUER ATIVIDADE,

ENCONTRE FALHAS NOS TRABALHOS.

NUNCA ACEITE UMA INCUMBENCIA,
LEMBRE-SE DE QUE E MAIS FACIL
CRITICAR DO QUE REALIZAR.

FONTE: SEBRAE-GO



REDE PARAIBANA DE LOJAS VETERINARIAS

REDE DE CLINICAS VETERINARIAS DO VALE DO ACO
REDE DE LOJAS VET DE SANTA CATARINA

REDE PET FORTALEZA

REDE VET GOIAS



UNINDS FORCAS A SERWICS D6 SEU PEY

-14 MEMBROS
-CURSOS DE GESTAO
-REUNIOES SEMANAIS DA DIRETORIA E PLENARIAS MENSAIS

-REALIZACAO DE VARIAS MISSOES DE NEGOCIOS:
PET SOUTH AMERICA, FEIRA PET LISBOA, INTERZOO(ALEMANHA)

-DEZENAS DE CURSOS DE CAPACITACAO DE FUNCIONARIOS

RACAO DE MARCA PROPRIA



REDE VET - GO]AS UNINDO FORCAS A SERVICE D6 SEU PET
18 EMPRESAS ASSOCIADAS

CURSOS DE GESTAO SEBRAE
CONVENIO CRMV-GO — CAPACITACAO CIENTIFICA (CURSO 120H OFTALMO)

PARCERIAS COM FORNECEDORES
-FOLDERS PROMOCIONAIS
-CAMPANHAS DE VENDAS PRODUTOS
-AGENDA

ACOES SOCIAIS

-CAOMINHADAS — EMPRESAS FORNECEDORAS/ORGAOS PUBLICOS/IMPRENSA
-CASTRACAO (CERCA DE 500 ANIMAIS EM 2012), CONVENIO UNIVERSIDADES
-PALESTRAS NAS ESCOLAS SOBRE POSSE RESPONSAVEL(FILME)

-CAMAPANHAS DE ADOCAO









CAMPANHA FIPROLINE COPA DAS CONFEDERAGOES
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AGENDA DE NEGOCIOS 2013
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Associacao de Pet Shops e Clinicas Veterinarias de Golas

PROPOSTA
CONVENIO CRMV GO / REDE VET

PROPONENTE
Associacao de Pet Shops e Clinicas Veterinarias de Goias
REDE VET

CURSOS

GOIANIA-GO







CAOMINHADA - PISTA LIMPA E SEGURA
: - ANAPOLIS

/







—

VISITA REDE PET - FORTALEZA



34,.CONVENCAO
REDE VET
18 E 19 OUTUBRO de
2014
CALDAS NOVAS - GO

-




REDE

RESULTADOS ALCANCADOS

NUMERO DE CONSULTAS -

NUMERO DE BANHO/TOSA —

NO GERAL HOUVE UMA MELHORA SIGNIFICATIVA NA
ESTRUTURA FISICA DOS ESTABELECIMENTOS, NOS
EQUIPAMENTOS E NA QUALIDADE DOS

SERVICOS OFERECIDOS



REDE
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